
Herr Uwe Hoffmann 
 

hat vom 03.12.2019 bis 03.12.2019 am Seminar 
 

"Fokus Pflege und GenerationenBeratung" 
 

teilgenommen. 
 
Referenten: Privatkunden Vertriebsunterstützung 
 Produktmanagement 
 Service-Center Privatkunden 

 
 
 
Schwerpunktthemen waren: 

 
 Gesetzlichen Rentenversicherung –  

Rentenleistungen und Anspruchsvoraussetzungen 

 Produkte / Schichten 

 Wettbewerbsvergleich und Bedingungen –  
Kriterien für ein leistungsstarkes Angebot 

 Die Steueroptimierte BU mit der fondsgebundenen Basisrente „AlfondsBasis“ 

 Die Leistungsprüfung der ALTE LEIPZIGER Leben –  
Leistungsfälle aus der Praxis für die Praxis 

 
 
 
 

Harald Kinkel  
ALTE LEIPZIGER – HALLESCHE Konzern 
Vertrieb Makler und Ausschließlichkeit 
Vermittlerschulung 

 

  

Zertifikat 
 

Uwe Hoffmann 
 

hat am 03.12.2019 am Seminar 
 

"Fokus Pflege und GenerationenBeratung" 
 

teilgenommen. - Bildungszeit: 3:45 Stunden 
 
Referent(en):  
  

Eva Schulze-Erdel -Key Accountmanagerin HALLESCHE Krankenversicherung a.G. 
Margit Winkler - Trainerin vom Institut IGB 
Frank Riedel - Key Accountmanager ALTE LEIPZIGER Lebensversicherung a.G. 
 

Schwerpunktthemen waren: 
 

 Allgemeine gesellschaftliche Entwickelung und sich daraus resultierende Chance 
 Vorstellung und Inhalte des 3-Säulen Prinzips: Vorsorgevollmacht, Patientenverfügung und 

Liquiditäts-planung 
 Tarifvorstellung OLGAflex 
 Mit AL_FlexInvest clever investiert 

 
 

 
i.V. Harald Kinkel 
ALTE LEIPZIGER Lebensversicherung a.G. 
HALLESCHE Krankenversicherung a.G. 
ALTE LEIPZIGER Versicherung AG 
Konzern Vertriebsentwicklung Vermittlerqualifikation 

Alte Leipziger-Platz 1, 61440 Oberursel 

Tel 06171 66 2047 E-Mail: gutberaten@alte-leipziger.de 

 

  
 

Z
P

S
-M

Q
 2– 01.2007 


