
Uwe Hoffmann Uwe Hoffmann Uwe Hoffmann 
 

hat vom Uwe Hoffmann bis Uwe Hoffmann am Seminar 
 

"Uwe Hoffmann" 
 

teilgenommen. 
 
Referenten: Privatkunden Vertriebsunterstützung 
 Produktmanagement 
 Service-Center Privatkunden 

 
 
 
Schwerpunktthemen waren: 

 
 Gesetzlichen Rentenversicherung –  

Rentenleistungen und Anspruchsvoraussetzungen 

 Produkte / Schichten 

 Wettbewerbsvergleich und Bedingungen –  
Kriterien für ein leistungsstarkes Angebot 

 Die Steueroptimierte BU mit der fondsgebundenen Basisrente „AlfondsBasis“ 

 Die Leistungsprüfung der ALTE LEIPZIGER Leben –  
Leistungsfälle aus der Praxis für die Praxis 

 
 
 
 

Harald Kinkel  
ALTE LEIPZIGER – HALLESCHE Konzern 
Vertrieb Makler und Ausschließlichkeit 
Vermittlerschulung 

 

  

Zertifikat 
 

Uwe Hoffmann 
 
 

hat am 30.03.2020 an unserem Online-Seminar 
 

Fokus „Pflege hat viele Gesichter“ 
 

teilgenommen. (IDD-Bildungszeit: 30 Minuten) 
 
 
 
Seminar-Inhalte waren: 
 
 Pflege-Verkauf in nur „5 Minuten“ 
 Pflegelücke richtig ermitteln 
 Kundenindividuelle Bedarfsermittlung 
 Tipps für den Pflegeverkauf 
 Angebotsdarstellung schriftlich und digital  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

       
    ________________________       
    André Omar 
      Accountmanager VD Ost, HALLESCHE Krankenversicherung a. G.                                                          
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HALLESCHE Krankenversicherung a.G., Veranstaltungsmanagement, Reinsburgstraße 10, 70178 Stuttgart, veranstaltungen@hallesche.de 


